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การน าเสนอเป็นทักษะการส่ือสารที่มีความส าคัญอย่างย่ิงต่อการท างาน โดยมีวัตถุประสงค์เพ่ือให้บรรลุเป้าหมาย

ตามที่ต้องการ ไม่ว่าจะเป็นเพ่ือความบันเทิง เพ่ือโน้มน้าวใจ เพ่ือสร้างความเข้าใจ เพ่ือรักษาความสัมพันธ์หรือเพ่ือ

กระตุ้นพฤติกรรม จึงมีความส าคัญอย่างย่ิงที่ผู้น าเสนอควรต้องเข้าใจถึงความส าคัญของการน าเสนอและสามารถ

พัฒนาทักษะการน าเสนอให้เป็นเอกลักษณ์ของตนเองได้

เนื้อหาในหลักสูตรนี้ จะมุ่งเน้นการพัฒนาทักษะการน าเสนออย่างมืออาชีพ ทั้งในด้านของความรู้ 

ทักษะ ตลอดจนการเสริมสร้างทัศนคติที่ดีของการเป็นผู้น าเสนอ เพ่ือให้พนักงานสามารถน าเสนองานได้ส าเร็จ 

ตรงตามวัตถุประสงค์ อีกทั้งยังเป็นการสร้างความประทับใจให้แก่ผู้ฟงัและสร้างภาพลักษณ์ที่ดีให้แก่องค์กร

หัวขอ้ เนื้อหาการอบรม

บทบาทและความส าคัญ

ของการน าเสนอ

o ความส าคัญของการน าเสนอ

o องค์ประกอบของการน าเสนอ

Data (ข้อมูล)

o โครงสร้างของข้อมูล

o Less is More

o What In It For Me (WIIFM)

Design (การออกแบบ)

o ความถนัดในการเรียนรู้ของผู้เรียน 

o Introduction, Body, Conclusion

o เทคนิคการน าเสนอให้เข้าใจง่าย

Deliver (การถ่ายทอด)

o การใช้ภาษากายเพ่ือดึงดูดความสนใจ

o Tone of Voice and Eye Contact

o การใช้ส่ือและอุปกรณ์การน าเสนอ

o การจัดการค าถามที่ท้าทาย

o เทคนิคลดอาการตื่นเต้น ประหม่า

ฝกึการน าเสนอ 
หลักสูตร 1 วัน ฝกึกลุ่ม  2 วัน ฝกึเดี่ยว
รับ feedback จากวิทยากรและเพ่ือนร่วมคลาส

หัวขอ้/เนื้อหาการอบรม

o เพ่ือใหผู้้เข้าอบรมมีความรู้และความเข้าใจ ในบทบาทหน้าที่ของการเป็นผู้น าเสนอ

o เพ่ือใหผู้้เข้าอบรมมีความรู้และความเข้าใจหลักการพูดในที่สาธารณะ 

o เพ่ือพัฒนาทักษะการแก้ไขปัญหาที่เกิดข้ึนในช่วงการน าเสนอ

o เพ่ือพัฒนาทักษะการตอบค าถามจากผู้ฟงั

o เพ่ือพัฒนาบุคลิกภาพ สร้างความมั่นใจและลดความประหม่า

วัตถปุระสงคข์องการอบรม


