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ที่มาของหลักสูตร 

ววิฒันาการทางการตลาด มีการเปล่ียนแปลงอยู่ตลอดเวลา แปรเปล่ียนไปตามกระแสการเปล่ียนแปลงของพลวตัร

ของโลก และพฤตกิรรมและความต้องการของลกูค้า ท่ีจะต้องมีการปรับเปล่ียนไปตามกระแสดงักลา่วข้างต้น ตัง้แต ่ยคุ

การตลาด 1.0 ไปจนถึงยคุการตลาด 4.0 เป็นตลาดท่ีเน้นการผสมผสานการตลาดทัง้3 ยคุเข้าไว้เป็นการตลาดท่ีเน้นคณุคา่

มากกวา่มลูคา่ เป็นการตลาดสงัคมดจิิตอลอย่างแท้จริงในปัจจบุนั ท าให้ต้องมีการปรับตวัและปรับเปล่ียนวถีิทางการขาย

อย่างไรให้ทนักบัเปล่ียนแปลงท่ีเกิดขึน้ เพ่ือให้การขายบรรลผุลส าเร็จและเปา้หมายได้อย่างรวดเร็วทนัตอ่สถานการณ์ทัง้ใน

ปัจจบุนัและอนาคต 

ส่ิงที่ได้รับจากการฝึกอบรม 

o เพ่ือให้มีความรู้และความเข้าใจในตลาดท่ีเปล่ียนแปลงเพ่ือปรับประยกุต์ใช้ในทางการขายโดยเฉพาะการขายยุค 4.0  
o สามารถเรียนรู้ เข้าใจในการขายยคุ 4.0 อย่างถ่องแท้และสามารถปรับตวัและปรับเปล่ียนให้ทนักับการเปล่ียนแปลงท่ี

เกิดขึน้  
o เพ่ือให้สามารถน าการขายยคุ 4.0ไปประยกุต์ใช้กบัการท างานได้อย่างมีประสทิธิภาพ ทนัเหตกุารณ์ เพิม่ประสทิธิผล

ในอนาคตได้ 

หัวข้อการเรียนรู้ 

o ท่ีมาและความแตกต่างการตลาดในแตล่ะยุค 

o แนวโน้มของการขายแต่ละยคุการตลาด 

                   -   Workshop : วเิคราะห์การขายแตล่ะยคุ 

o ความเข้าใจในการตลาดยคุ 4.0 (Human Value) 

o หวัใจส าคญัของการขายในยคุการตลาด 4.0 

o แนวคดิและความส าคญัของการขายยคุ 4.0 

                   -   Workshop : วเิคราะห์การขายยคุ 4.0 

o เจาะลกึนวตักรรมการขายยคุ 4.0 

o Principle 1 : Communicate Channel 

 

การขายยุค 4.0 
Modification to keep up with Selling 4.0 
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o Principle 2 : Distribute Channel 

o Principle 3 : Facilitate Channel 

o เทคนิคการปรับตวัให้ทนักับการขายยคุ 4.0 

o การปรับเปล่ียนการขายให้ทนักบัการขายยคุ 4.0 

                   -   Workshop : การขายยคุ 4.0 เชงิปฏิบตั ิ               

ผู้เข้าฝึกอบรม   เหมาะส าหรับ พนกังานขายในทกุระดบั 

วิธีการและรูปแบบการฝึกอบรม 
o บรรยาย แบบส่ือสาร 2-3 ทาง 

o การอภิปรายร่วม และกิจกรรมกลุ่มแบบระดมความคิดตลอดการฝึกอบรม 

o Case Study แบบสถานการณ์จริง (Workshop) 
o สรุปทบทวนบริบท และถาม-ตอบ เพ่ือทดสอบความเข้าใจ 

o บรรยาย 60%  , Workshop 40% 

วิทยากรผู้สอน   :     อาจารย์ สกุิจ  ตรียทุธวฒันา   

ระยะเวลาการอบรม   :   1 วนั  (09.00-16.30 น.) 

 

 

 
  

 


