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สิ่งทีอ่งคก์รจะไดร้บั

o วิธีคิดและกระบวนการในการท างานเพ่ือให้เกดิ New Business Development

o ผู้บริหารและพนักงานจะได้รับทราบวิธใีนการ scan ปัจจัยแวดล้อม และ trend ที่ส าคัญ เพ่ือน าไปสู่การ

พัฒนาธุรกิจใหม่

o วิธีการใช้ Value Proposition Design & Lean Canvas เพ่ือให้ทมีงานสามารถมองภาพรวมในการ

พัฒนาธุรกิจใหม่

o กลุ่มผู้เข้าอมรมจะเป็นระดับวิศวกรโดยมีผู้บริการเป็นผู้ให้ค าแนะน า

o การฝกึอบรม 30% การท า workshop 60% การติดตามผลทางไกล 10%

o เวลาในการฝกึอบรม 09:00 – 16:00

o ผู้เข้าร่วม Program ต้องสามารถแบ่งเวลาจากงานประจ า มาคิดพัฒนาธุรกิจใหม ่และ ไปพบลูกค้าใหม่ๆ

o ในระหว่าง Program วิทยากรจะให้ค าปรึกษาผ่านทาง Zoom และ line group

รูปแบบของ Program

หมายเหตุ  ก่อนเริ่มโปรแกรม จะมีการสัมภาษณ์ผู้บริหาร และ ผู้ดูแลโครงการ เพ่ือหาวัตถุประสงค์

KPIs และ ข้อจ ากัดเพ่ือวาง Road Map ในการด าเนินโครงการให้บรรลุวัตถุประสงค์
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ครั้งที ่1  Output New Business Idea

o การ Scan Macro trend และ Opportunities ต่าง ๆ ที่จะมีผลต่อการท าธุรกิจใน

อนาคต 

o การใช้ Value Proportional Design เพ่ือหาไอเดียในการท าธุรกจิใหม่ๆ

o การวิเคราะห์กลุม่ลกูค้าทีเ่ป็น Target Group ใหม่จากกลุม่ลกูค้าเดิม

o การท า Prototype เพ่ือทดสอบตลาดโดยการพัฒนาจาก skill ความสามารถที่มี

ครั้งที ่2 Output  Feasibility Study

o การน าผลทีไ่ด้จากการทดสอบตลาดมาวิเคราะห์เพ่ือศึกษาความเป็นไปได้ (Feasibility 

Study)

o การวิเคราะห์ความเป็นไปได้ ในแง่ของ Marketing  Technology Operation  

Financial

o การประมาณการ Budgeting ที่ต้องใช้ 

ครั้งที ่3  Output Business Model

o การท า Lean Canvas เพ่ือวางแผนในการเปิดธุรกจิใหม่

o การวางแผนการพัฒนาคนให้ม ีNew Skill ที่สามารถรองรับธุรกจิใหม่ทีจ่ะเกดิข้ึน

ครั้งที4่  Outcome New Business

o การติดตามผลการด าเนนิงาน

o การ Present ผลการด าเนินงาน

Outcome ของ Program

New Business Model ที่มีความเปน็ไปได้ทีจ่ะท าให้เกิดธรุกจิใหมอ่ย่างนอ้ย 2 เรื่อง


