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ที่มาของหลักสูตร 

    ปัจจยัส ำคญัท่ีท ำให้องค์กรเกิดกำรพฒันำนัน้ เร่ิมต้นจำกกำรพฒันำคน ซึ่งท ำให้องค์กรพฒันำได้อย่ำงยัง่ยืนและ

มัน่คง คนท่ีคดิเก่งอำจเรียกได้วำ่เป็นคนฉลำด แตแ่ท้จริงแล้ว คนท่ีคดิเก่งไมจ่ ำเป็นต้องฉลำดก็ย่อมได้ หำกมีมมุมองควำมคดิท่ี

เป็นระบบ Systematic Thinking และมมุมองควำมคิดเชิงวเิครำะห์ Analytical Thinking พร้อมกบัมีเทคนิคท่ีดีส ำหรับใช้ในกำร

ช่วยคดิ ท่ีจะช่วยให้สำมำรถจดักำรกับตนเองและผู้ อ่ืนได้อย่ำงมีประสทิธิภำพ ส ำหรับในทำงกำรขำยแล้ว กำรคดิอย่ำงเป็น

ระบบและควำมคดิเชิงวเิครำะห์ จะท ำให้มองเห็นภำพได้ทัง้ระบบเห็นควำมเช่ือมโยงสอดคล้องในแตล่ะจดุ และน ำมำใช้ตอ่

ยอดในกำรขำย และกำรท ำงำนท่ีท ำให้เกิดผลลพัธ์ท่ีดีได้    ในกำรวเิครำะห์ข้อมลูในภำพรวมและภำพควำมเป็นจริงท่ีเกิดขึน้

และสำมำรถตอบโจทย์ลกูค้ำได้จำกข้อมลูท่ีได้รับมำอย่ำงมีประสทิธิภำพเพ่ือปิดกำรขำยได้อย่ำงมีประสทิธิผลในท่ีสดุ 

ส่ิงที่จะได้รับจากการฝึกอบรม 

 1.ผู้เข้ำฝึกอบรมจะเข้ำใจหลกักำร และวธีิกำรคดิเชิงระบบและกำรคดิเชิงวเิครำะห์ได้เป็นอย่ำงดี 

 2.สำมำรถน ำไปใช้เป็นแนวทำงในกำรวเิครำะห์ข้อมลูและตอบโจทย์ลกูค้ำได้ในกำรขำย 

 3. สำมำรถปรับเปล่ียนแนวควำมคดิทศันคติปัจจบุนัได้ ไปใช้ให้เกิดประโยชน์ตอ่ตนเอง&ผู้ อ่ืน 

 4. ผสมผสำนระหวำ่งระบบควำมคดิ และกำรขำย น ำมำใช้กำรปิดกำรขำยได้เป็นอย่ำงดี 

หัวข้อและกิจกรรมการเรียนรู้ 
o ควำมหมำย แนวคิด และประโยชน์ ของกำรคดิอย่ำงเป็นระบบ 

o ควำมเช่ือมโยงระหว่ำงควำมรู้ ควำมคดิเห็น และควำมเป็นจริง 

o อปุสรรคของ...กำรคดิอย่ำงเป็นระบบ 

o ระบบและรูปแบบกำรคดิ ของ Sales โดยทัว่ไป 

o กำรวเิครำะห์ปัญหำของข้อมลูและกำรตอบโจทย์ กบัลกูค้ำ 

o คดิภำพรวมข้อมลู : Analytical Thinking (กำรคดิเชิงวเิครำะห์) 

               -  Inductive Thinking : คดิรอบมมุ 

               -  Reactive Thinking : คดิผลกระทบ 

*Workshop : ทักษะการคิดเชงิวเิคราะห์ 

Systematic Thinking & Analytical Thinking  for Sales 

การคิดอย่างเป็นระบบและการคิดเชิงวิเคราะห์ส าหรับการขาย 
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o คดิภำพควำมเป็นจริง: Logical Thinking (กำรคดิเชิงตรรกะ) 

               - Law of Validity : กฎของควำมสมเหตสุมผล 

               - Euler’s Circles : ควำมสมัพนัธ์เชิงเหตแุละผล 

*Workshop : ทักษะการคิดเชงิตรรกะ 

o คดิตอบโจทย์: Creative Thinking (กำรคดิเชิงสร้ำงสรรค)์ 

               - Positive Thinking : คดิเชิงบวก 

               - Synthetic Thinking : คดิเชิงสงัเครำะห์   

*Workshop : วเิคราะห์ข้อมูลในภาพรวมและภาพความเป็นจริง และตอบโจทย์ลูกค้าของ Sales 

***สรุปทบทวน ควำมเข้ำใจ และตอกย ำ้หลกักำรส ำคญัในแตล่ะบริบท 

วิธีการและรูปแบบการฝึกอบรม 

            - กำรบรรยำย =60% , กิจกรรมกำรเรียนรู้ = 40% 

              - กิจกรรมประกอบกำรเรียนรู้ (Learning in Action) 

             - กำรแลกเปล่ียนควำมคดิเห็น และฝึกปฏิบตัร่ิวมกนั (Workshop) 

            - สรุปทบทวนบริบทและถำมค ำถำมในแต่ละ Module ทดสอบควำมเข้ำใจ 

ผู้เข้าฝึกอบรม  พนกังำนขำยทกุระดบัในองค์กร 

วิทยากร  อำจำรย์ สกุิจ ตรียทุธวฒันำ   

ระยะเวลาการฝึกอบรม  :  1 วนั (09.00 – 16.30 น.)  

 

 

 

 

 

 

 

 


