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1. ความส าคัญ 

การเตรียมความพร้อมด้านหนึ่งท่ีจ าเป็นและขาดไมไ่ด้ ท่ีทกุองค์กรจะต้องสร้างและเสริมให้กบัพนกังาน ได้แก่ เทคนิค

การน าเสนออย่างมืออาชีพ เพราะไมว่า่ธรุกิจของคณุจะด าเนินกิจการประเภทใด ต้องหลีกหนีไมพ้่นการน าเสนอ (Present) อย่าง

แน่นอน ไมว่า่จะเป็นการน าเสนอภายในองค์กร หรือ การน าเสนอภายนอกองค์กร 

ดงันัน้ การจะท าอย่างไรให้สามารถเตรียมความพร้อมก่อนน าเสนอได้ดี มีการสร้างความมัน่ใจในขณะน าเสนอ และ

การน าเสนองานได้ออกมาอย่างมีประสิทธิภาพ รวมทัง้สามารถรักษาบรรยากาศของการน าเสนอได้ ทุกหัวข้อนีพ้ร้อมให้คณุ

น าไปใช้ในการใช้งานจริงได้  

2. วัตถุประสงค์ 

หลงัเสร็จสิน้การฝึกอบรม ผู้เข้าร่วมจะสามารถ 

2.1 ผู้เข้ารับการอบรมได้เรียนรู้การเตรียมการน าเสนอ เทคนิคการจดัประเดน็ และเนือ้หาให้น่าสนใจ 

2.2 ผู้ เข้ารับการอบรมได้เตรียมตัวก่อนน าเสนอ สามารถสร้างความมั่นใจในการน าเสนอ และสามารถรักษา
ภาพลกัษณ์ขณะน าเสนอ 

2.3 ผู้เข้ารับการอบรมได้เรียนรู้วิธีการน าเสนออย่างมีประสทิธิภาพ สร้างความคุ้นเคยให้กับผู้ ฟังและสามารถรักษา
บรรยากาศการน าเสนอ การควบคมุอารมณ์ขณะน าเสนอ และการควบคมุค าถามและค าตอบอย่างมืออาชีพได้ 

3. หัวข้อบรรยาย 

3.1 ความส าคญัของการน าเสนออย่างมีประสทิธิผล 

3.2 อปุสรรคท่ีท าให้การน าเสนอล้มเหลว 

3.3 การวางแผน ก าหนดเปา้หมาย และออกแบบของการน าเสนออย่างมืออาชีพ 

3.4 ทกัษะการส่ือสารท่ีจ าเป็นส าหรับการน าเสนอ 

3.5 การเตรียมส่ือในการน าเสนอ  

3.6 เทคนิคการใช้ภาษากายและน า้เสียงแบบมืออาชีพ 

3.7 เคลด็ลบัการน าเสนอแบบมืออาชีพด้วย Think & Speak 

3.8 เทคนิคการโน้มน้าวจงูใจด้วย PAJES 

3.9 เทคนิคการรับมือกบัค าถามท่ีอาจเกิดขึน้จากผู้ ฟัง 

เทคนิคการน าเสนองานอย่างมืออาชีพ 

(Professional Presentation Techniques) 
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*เนือ้หาของหลกัสตูรออกแบบโดยมุ่งเน้นการ Workshop ท่ีหลากหลาย เข้าใจง่าย สามารถปฏิบตัิได้จริง เหมาะสมกับ

กลุม่เปา้หมาย และสามารถปรับเปล่ียนได้ตามความเหมาะสม 

4. วิทยากรผู้สอน 
• คณุธนเดช ทิพยอภิชยากลุ  

วทิยากร และท่ีปรึกษา ด้านการพฒันาศยัภาพผู้น ารุ่นใหมแ่ละการบริหารผลงานเชิงกลยทุธ์ 

5. ระยะเวลาฝึกอบรม 
• ระยะเวลารวม 2 วนั (เวลา 9.00 – 16.00 น.)  

6. ผู้เข้ารับการอบรม 
• ผู้บริหาร / หวัหน้างาน / พนกังานท่ีต้องการพฒันาทกัษะการน าเสนอ 

7. รูปแบบวิธีการฝึกอบรม 
• Lecture       40% 

• Workshop / Case Study / Role Playing  60% 
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8. Activity & Workshop ส าหรับการฝึกอบรม 

Workshop ผลที่คาดว่าจะได้รับ 
Activity 1 : สร้างสายสมัพนัธ์เพ่ือความส าเร็จในการน าเสนอ 

• วิทยากรจะใช้กิจกรรมเพื่อหล่อหลอมให้ผู้ เ ข้ารับการ
ฝึกอบรมลดความเป็นตัวตนของตัวเอง พร้อมท่ีจะ
แลกเปล่ียนเรียนรู้เก่ียวกับการพฒันาทักษะการน าเสนอ 
ร่วมกนั 

• ความพร้อมของผู้ เรียนในการเรียนรู้ 

• ความสมัพนัธ์ท่ีดีตอ่กนัระหว่างผู้ เข้าร่วมการฝึกอบรม 

• ความมัน่ใจในการแสดงออก 

Workshop 1: ชมวิดีโอ ภาพการน าเสนอของบุคคลท่ีน าเสนอได้

อยา่งมีประสิทธิภาพ 

• วิทยากรจะเปิดคลิปวิดีโอของบุคคลท่ีมีศกัยภาพในการ
น าเสนอให้ผู้ เข้าอบรมดเูป็นแนวทางเพ่ือให้เห็นตวัอยา่ง
ของการน าเสนอท่ีด ี

• แรงบนัดาลใจในการน าเสนอจากบุคคลท่ีมีศกัยภาพใน
การน าเสนอ 

Workshop 2: ท าโจทยร์ะดมความคิดทกัษะการน าเสนอท่ียอด

เยี่ยม 

• วิทยากรจะให้ผู้ เข้าอบรมท าโจทย์กรณีศกึษา และระดม
ความคิดเห็นว่าการน าเสนอท่ียอดเยี่ยมต้องมีทกัษะ
อะไรบ้าง 

• รู้และเข้าใจว่าผู้น าเสนอท่ียอดเยี่ยมต้องมีทกัษะอะไรบ้าง 

Workshop 3: เคล็ดลบัการน าเสนอท่ียอดเยี่ยมด้วย Think & 

Speak 

• วิทยากรจะให้ผู้ เข้าอบรมฝึกใช้เคร่ืองมือในการน าเสนอ 
ด้วย Think & Speak เพ่ือฝึกทกัษะการสร้าง Key 
Message 

• ผู้เข้าอบรมสามารถใช้เคร่ืองมือ Think & Speak เพ่ือสง่
มอบ Key Message ให้ผู้ฟังเข้าใจได้งา่ย 

Workshop 4: เทคนิคการโน้มน้าวจูงใจด้วย PAJES 

• วิทยากรจะให้ผู้ เข้าอบรมฝึกใช้เคร่ืองมือในการโน้มน้าว

ผู้ อ่ืน ด้วย PAJES เพ่ือฝึกทกัษะการโน้มน้าวให้ผู้ฟังคล้อย

ตาม 

• ผู้เข้าอบรมสามารถใช้เคร่ืองมือ PAJES เพ่ือโน้มน้าวให้
ผู้ฟังเช่ือหรือคล้อยตามได้ 

Workshop 5: ฝึกปฏิบตัิการน าเสนอเป็นรายบุคคล 

• วิทยากรจะให้ผู้ เข้าอบรมฝึกปฏิบตัิน าเสนอเป็น
รายบุคคล เพื่อให้สามารถน าเคร่ืองมือตา่งๆมา
ประยกุต์ใช้ในการน าเสนอของตนเองได้ 

• ทกัษะการน าเสนอแบบมืออาชีพ 

• การรับมือกบัค าถามท่ีอาจเกิดขึน้กบัผู้ฟัง 

 

 


